
 

 
 

في الأسبوع  عدد الحصص تخطيط الحملات التسويقية المادة:   الثالث الصف: الثانوية المرحلة:  5 

 موضوعات المحتوى  الأسبوع 

 (1الأسبوع )

 ه ـ1445/ 2/ 8 -4

 م8/2023/ 24- 20

 الجزء الأول: 

 مقدمة في التسويقالفصل الأول: 

 ما المقصود بالتسويق؟ 1-1

 ما المقصود بالتسويق؟ 1-1

 ما المقصود بالتسويق؟ 1-1

 تحتاج الشركات إلى التسويق؟ لماذا 2-1

 لماذا تحتاج الشركات إلى التسويق؟ 2-1

 (2الأسبوع )

 هـ1445/ 15/2 -11

 م2023/ 31/8 -27

 لماذا تحتاج الشركات إلى التسويق؟ 2-1

 المفهوم التسويقي 3-1

 المفهوم التسويقي 3-1

 المفهوم التسويقي 3-1

 تأثير التسويق 4-1

 (3الأسبوع )

 هـ1445/ 22/2 -18

 م 2023/ 7/9 -3

 تأثير التسويق 4-1

 تأثير التسويق 4-1

 الفصل الأول  ومراجعةتقييم 

 الثاني: سلوك المستهلك الفصل 

 فهم سلوك المستهلك  2-1

 فهم سلوك المستهلك  2-1

 (4الأسبوع )

 هـ1445/ 29/2 -25

 م2023/ 14/9 -10

 فهم سلوك المستهلك  2-1

 ما الذي يحفز المشترين؟ 2-2

 ما الذي يحفز المشترين؟ 2-2

 ما الذي يحفز المشترين؟ 2-2

 المستهلكعملية صنع القرار عند  2-3

 (5الأسبوع )

 هـ1445/ 6/3 -2

 م2023/ 21/9 -17

 عملية صنع القرار عند المستهلك 2-3

 عملية صنع القرار عند المستهلك 2-3

 التسويق في بيئة الأعمال التنافسية  2-4

 التسويق في بيئة الأعمال التنافسية  2-4

 (6الأسبوع )

 هـ1445/ 13/3 -9

 م2023/ 28/9 -24

 إجازة اليوم الوطني 

 التسويق في بيئة الأعمال التنافسية  2-4

 بحوث التسويق  2-5

 بحوث التسويق  2-5

 بحوث التسويق  2-5

 (7الأسبوع )

 هـ1445/ 20/3 -16

 مراجعة الوحدة الثانية

 الفصل الثالث: استراتيجيات التسويق

 هـ1445 للعام الدراسي الأول فصل الدراسي المحتوى الدراسي على أسابيع ال توزيع
 



 

 

 

في الأسبوع  عدد الحصص تخطيط الحملات التسويقية المادة:   الثالث الصف: الثانوية المرحلة:  5 

 موضوعات المحتوى  الأسبوع 

 عناصر إستراتيجية التسويق 1-3 م2023/ 10/ 1-5

 عناصر إستراتيجية التسويق 3-1

 عناصر إستراتيجية التسويق 3-1

 التركيز على شرائح من السوق  3-2

 (8الأسبوع )

 هـ1445/ 27/3 -23

 م2023/ 12/10 -8

 التركيز على شرائح من السوق  3-2

 التركيز على شرائح من السوق  3-2

 التموضع من أجل اكتساب ميزة تنافسية  3-3

 التموضع من أجل اكتساب ميزة تنافسية  3-3

 التموضع من أجل اكتساب ميزة تنافسية  3-3

 (9الأسبوع )

 هـ4/4/1445 -30

 م19/10/2023 -15

 الفصل الثالث ومراجعةتقييم 

 الفصل الرابع: المنتجات والخدمات 

 مزيج المنتج  4-1

 مزيج المنتج  4-1

 مزيج المنتج  4-1

 المستهلكين والشركاتمنتجات  4-2

 (10الأسبوع )

 هـ1445/ 11/4 -7

 م26/10/2023 -22

 منتجات المستهلكين والشركات 4-2

 منتجات المستهلكين والشركات 4-2

 منتجات المستهلكين والشركات 4-2

 تطوير منتج جديد 4-3

 تطوير منتج جديد 4-3

 (11الأسبوع )

 هـ1445/ 18/4 -14

 م2/11/2023 -29

 تطوير منتج جديد 4-3

 ما المقصود بالخدمة؟  4-4

 ما المقصود بالخدمة؟  4-4

 ما المقصود بالخدمة؟  4-4

 إجازة مطولة

 (12الأسبوع )

 هـ1445/ 25/4 -21

 م9/11/2023 -5

 المزيج التسويقي للخدمات  4-5

 المزيج التسويقي للخدمات  4-5

 للخدمات المزيج التسويقي  4-5

 الفصل الرابع تقييم ومراجعة

 مراجعة عامة لجميع الفصول 

 (13الأسبوع )

 هـ2/5/1445 -28

 م16/11/2023 -12

 اختبارات الفصل الدراس ي الأول 

 ه ـ1444/ 22/12 التاريخ:                                                التوقيع:                                                    الاسم: خديجه موسى فلاته   


